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Opgørelse af Væksthusenes resultater for 2009
Sammenfatning
Resultatopgørelsen for Væksthusene viser, at Væksthusene har gjort det godt i 2009.
Væksthusenes resultater på de 11 mål fremgår af nedenstående tabel:

	 
	Opnåede point i resultatkontrakten for 2009

	Væksthus Hovedstadsregionen 
	67,90

	Væksthus Midtjylland
	77,26

	Væksthus Nordjylland
	69,11

	Væksthus Sjælland
	73,67

	Væksthus Syddanmark
	68,70


Denne positive vurdering af Væksthusenes præstationer baserer Erhvervs- og Byggestyrelsen på følgende resultater:

· Væksthusene har gennemført 2.463 vækstforløb for iværksættere og virksomheder (herefter omtalt som VH-kunder). Det er mere end 200 over det opstillede mål.

· Væksthusene har henvist 80 pct. af VH-kunderne til rådgivere – heraf er 75 pct. henvist til private, 16 pct. til offentlige rådgivere og de resterende 9 pct. til halvoffentlige. Målet var, at 75 pct. af VH-kunderne skulle henvises til rådgivere.
· VH-kunderne er tilfredse med Væksthusenes ydelse. Andelen af tilfredse kunder svinger mellem 84 pct. og godt 89 pct. Det opstillede mål var 80 pct.
· VH-kunderne er også tilfredse med de private rådgivere, som Væksthusene har henvist dem til. Det har hele 92 pct. af VH-kunderne svaret – målet var 70 pct.
· Samarbejdspartnerne – og herunder de rådgivere, som Væksthusene henviser deres kunder til – har generelt været tilfredse med samarbejdet med Væksthusene. Kun 5 pct. af dem er ”slet ikke” eller kun i ”ringe grad” tilfredse med samarbejdet.

· Væksthusene har igangsat og deltaget i en række nye initiativer – herunder AcceleRace. 

· Væksthusene opnår mindre gode resultater på samarbejdspartnernes tilfredshed med Væksthusene, idet de private og halvoffentlige samarbejdspartnere ikke er entydigt tilfredse.  

· Væksthusene har været med til at skabe en spændende iværksætteruge i uge 47 (Global Entrepreneurship Week) med mange aktiviteter. Der var mere end dobbelt så mange deltagere til aktiviteterne som opstillet i resultatmålet.

· Effektmålingen er som forventet præget af, at målingen gennemføres i en periode med en kraftig tilbagegang i beskæftigelsen, omsætningen og eksporten. Der er således sket en stor nedgang på 8,5 pct. i beskæftigelsen i virksomhederne i den private sektor. VH-kunderne har klaret sig marginalt bedre med et fald på 8,2 pct.  Set over en to-årig periode er der i VH-kundernes virksomheder nedlagt lige så mange job i 2009, som der blev skabt i 2008. 
· Det gennemsnitlige fald i omsætningen er ligeledes mindre i VH-kundernes virksomheder (-15,6 pct.) end i de øvrige private virksomheder (-20,7 pct.) 
· VH-kunder, der har haft eksport, har gennemsnitligt haft en stigning i eksporten på 46,3 pct. Stigningen er især trukket af et mindre antal virksomheder med meget store stigningstakter. 
· Samlet set kan det derfor konkluderes, at VH-kunderne klarer sig bedre end den gennemsnitlige danske virksomhed med under 250 ansatte. 
· Andelen af gazeller er faldet mere end forventet i alle regioner og samlet set med mere end 3 pct. point. Det opstillede målspænd var i lyset af krisen fastsat til mellem et fald på 2 pct. point og en stigning på 1 pct. point.
Samarbejdet med de private rådgivere og henvisningen af virksomhederne til dem har været drøftet i 2009 med rådgivernes organisationer. Den tætte kontakt med organisationerne, som har fokus på at øge og forbedre samarbejdet, vil fortsætte i 2010. I Resultatkontrakten for 2010 måles specifikt på hvor mange af de henviste virksomheder, der henvises til private rådgivere – og målet er 70 pct. Desuden måles der mere indgående på tilfredsheden med de private rådgivere, som virksomhederne henvises til. Endelig måles de private rådgiveres tilfredshed med Væksthusene.
Udlodning af bonuspulje
På grundlag af opgørelsen af resultatmålene udloddes Væksthusenes bonuspulje for 2009. Målopfyldelsen og den tilhørende pointgivning fremgår af henholdsvis dette notat og af de fem scorecards. 
Bonuspuljen udgør 10 pct. af den samlede finanslovbevilling til erhvervsservice. I anden kolonne i nedenstående tabel fremgår det, hvor stort beløb hvert Væksthus kan opnå fra bonuspuljen, hvis de opnår maksimal score. Fordelingen mellem Væksthusene følger den fordeling, der anvendes til at fordele grundbevillingen til Væksthusene. I tredje kolonne fremgår det hvor mange point, de enkelte Væksthuse har opnået. Endelig fremgår det af fjerde kolonne, hvor stor en bonus Væksthusene får udbetalt på grundlag af de opnåede point. Det overskydende beløb på 3.559.191 kr. overføres til bonuspuljen for 2010.
	 
	Bonuspuljer ved højst opnået score
	Opnåede point i resultatkontrakt
	Bonuspulje-resultat

	Væksthus Hovedstadsregionen 
	3.524.000
	67,90
	2.392.679

	Væksthus Midtjylland
	2.760.000
	77,26
	2.132.376

	Væksthus Nordjylland
	1.528.000
	69,11
	1.056.001

	Væksthus Sjælland
	1.977.000
	73,67
	1.456.489

	Væksthus Syddanmark
	2.679.000
	68,70
	1.840.473

	I alt
	12.468.000
	 
	8.878.017


I. PRODUKTUDVIKLING

	Mål 1

	Væksthusene udvikler og implementerer mindst 3 ens nye tilbud til iværksættere og virksomheder med vækstambitioner. 

	Målopfyldelse


	Tilbudene er i drift og markedsføres som fælles tilbud på www.startvaekst.dk senest den 30. november 2009.




Udvikling og implementering af tre nye tilbud
	Væksthus
	Ejerskifte
	AcceleRace
	VækstHjulet 
	Opnåede point*

	Hovedstadsregionen
	x
	x
	x
	5

	Midtjylland
	x
	x
	x
	5

	Nordjylland
	x
	x
	x
	5

	Sjælland
	x
	x
	x
	5

	Syddanmark
	x
	x
	x
	5


* 5 point er maksimum

AcceleRace

Alle fem Væksthuse har sendt medarbejdere til at deltage i camps og træningstilbud i forbindelse med udviklingen og afprøvningen af AcceleRace. Medarbejderne har fulgt mindst en af de deltagende virksomheder som coach.

Ejerskifte

Der er udviklet en ny fælles model for ejerskifteprocessen med vejledningsark samt ejerskifteark med henholdsvis sælger- og køberperspektiv, som vækstkonsulenter og andre ejerskifteaktører kan uddannes i at bruge. To konsulenter fra hvert Væksthus har været på testkursus i 2009. 

Det nye ejerskifteområde på Startvaekst.dk er endnu ikke offentliggjort. Årsagen er, at arbejdet med at udvikle overbliksmodellen, der udgør den underliggende struktur på sitet, tog væsentlig længere tid end forventet. EBST har godkendt, at denne del af projektet derfor er skudt til medio februar 2010, og at det ikke får konsekvenser for målopfyldelsen.

VækstHjulet
Alle konsulenter, der på tidspunktet for kursernes afholdelse var ansat i Væksthusene, har deltaget i et VækstHjulscertificeringskursus.

På denne baggrund vurderes det, at målet for alle fem Væksthuse er opfyldt 100 pct.

II. VEJLEDNING

	Mål 2

	Væksthus [x] vejleder mindst [samlet 2250] iværksættere og virksomheder med vækstambitioner i 2009. 

	Målopfyldelse


	Målet opgøres 31. december 2009 i CRM-systemet som det antal iværksættere og virksomheder, der er tilmeldt brugerevaluering i 2009. 


Antallet af VH-kunder i Væksthusene (mål 2)
	Væksthus
	Mål
	Antal VH-kunder
	Opnåede point*

	Hovedstadsregionen
	677
	750
	15

	Midtjylland
	509
	544
	15

	Nordjylland
	238
	242
	15

	Sjælland
	335
	337
	15

	Syddanmark
	491
	590
	15

	I alt
	2250
	2463
	 


* 15 point er maksimum

Alle fem Væksthuse har gennemført et større antal vækstforløb, end målet var. Således blev næsten 200 flere VH-kunder, sendt til brugerevaluering i 2009.

Ud over de 2.463 VH-kunder har Vækst​husene også haft kontakt med mange andre virksomheder. Nogle af dem har været igennem kortere forløb. Nogen virksomheder henvender sig blot med et enkelt spørgsmål. Disse kontakter sendes ikke til brugerevaluering. Det gør kun virksomheder og iværksættere, der har været igennem et længere vækstforløb.  
Målet for antallet af vækstkortlægninger er opfyldt for alle fem Væksthuse.

	Mål 3

	Væksthuset henviser mindst 75 pct. af de vejledte iværksættere og virksomheder til private rådgivere mv. 

	Målopfyldelse
	Målet opgøres 31. december 2009 i CRM-systemet som antal iværksættere og virksomheder, der har en registreret henvisning og er tilmeldt brugerevalueringen i 2009. Både private rådgivere og offentligt finansierede rådgivere, fx GTS-institutter, medregnes i antal henvisninger. 


Andel af VH-kunder, der er henvist til private rådgivere mv. (mål 3)


	Væksthus
	Henvisninger
	Antal 

VH-kunder
	Procent
	Opnåede 
point*

	Hovedstadsregionen
	576
	750
	76,8
	10

	Midtjylland
	439
	544
	80,7
	10

	Nordjylland
	206
	242
	85,1
	10

	Sjælland
	264
	337
	78,3
	10

	Syddanmark
	477
	590
	80,8
	10

	I alt
	1962
	2463
	79,7
	 


Anm.: Der opgøres kun en henvisning pr. VH-kunde. 
* 10 point er maksimum

Der har i det forløbne år været stor fokus på Væksthusenes rolle i forhold til de private rådgivere. Af mål 3 fremgår det, at Væksthusene skal henvise virksomheder og iværksættere til relevant rådgivning hos en eller flere private eller offentligt finansierede rådgivere. 

I 2009 har alle Væksthusene opfyldt dette mål, idet næsten 80 pct. af de VH-kunderne er henvist til forskellige rådgivere. Særligt Væksthus Nordjylland har en høj henvisningsprocent, idet mere end 85 pct. af deres kunder er blevet henvist til rådgivning. 

75 pct. af henvisningerne var til private rådgivere i 2009. Der er imidlertid store regionale forskelle, idet 91 pct. i Midtjylland er henvist til en privat rådgiver, mens det er 59 pct. i Region Sjælland.

Målet for andelen af VH-kunder, der er henvist til private og offentlige rådgivere, er opfyldt for alle fem Væksthuse.
III. BRUGEREVALUERING

	Mål 4

	Blandt de vejledte iværksættere og virksomheder er mindst 80 pct. tilfredse eller meget tilfredse med væksthusets ydelser.

	Målopfyldelse


	Målet opgøres 31. december 2009 i brugerevalueringssystemet som andelen af iværksættere og virksomheder, der er blevet vejledt i 2009, og som er tilfredse og meget tilfredse med væksthusets ydelser. Alle svar i brugerevalueringen i 2009 indgår med samme vægt. Manglende svar indgår ikke i beregningen. 


VH-kundernes tilfredshed med væksthusenes ydelser (mål 4)
	Væksthus
	Tilfreds eller meget tilfreds, pct.
	Opnåede point*

	Hovedstadsregionen
	85,5
	15

	Midtjylland
	86,4
	15

	Nordjylland
	89,4
	15

	Sjælland
	84,0
	15

	Syddanmark
	83,9
	15


Anm.: 70 pct. af VH-kunderne har svaret på brugerevaluringsspørgeskemaet

* 15 procent er maksimum

En meget stor del af de iværksættere og virksomheder, der har gennemført et vækstforløb i Væksthusene, er tilfredse eller meget tilfredse med ydelsen. Resultatkontraktens mål er, at mindst 80 pct. skal være tilfredse, men det er faktisk lidt over 85 pct., der er tilfredse eller meget tilfredse. Specielt i Nordjylland er tilfredsheden meget høj – næsten 90 pct. Mens den er lidt lavere i henholdsvis Syddanmark og på Sjælland. 
Målet for VH-kundernes tilfredshed er opfyldt for alle fem Væksthuse.

	Mål 5
	Mindst 70 pct. er tilfredse eller meget tilfredse med den eller de rådgivere, som væksthuset henviser til.

	Målopfyldelse


	Målet opgøres den 31. december 2009 i brugerevalueringssystemet som andelen af iværksættere og virksomheder i 2009, der er tilfredse eller meget tilfredse ved besvarelse af spørgsmålet: ”Hvor tilfreds er du med den eller de rådgivere, du er blevet henvist til?”.


VH-kundernes tilfredshed med private rådgivere (mål 5)


	Væksthus
	Tilfreds eller meget tilfreds, pct.
	Opnåede point*

	Hovedstadsregionen
	92,8
	5

	Midtjylland
	92,7
	5

	Nordjylland
	98,3
	5

	Sjælland
	93,2
	5

	Syddanmark
	87,7
	5

	I alt
	92,3
	 


* 5 procent er maksimum

VH-kunderne er også meget tilfredse med de rådgivere, som Væksthusene har henvist dem til. Der er således mere end 90 pct., der svarer, at de er tilfredse eller meget tilfredse – og igen er andelen, der er tilfredse, størst i Nordjylland.
Målet for brugernes tilfredshed med de rådgivere, de er blevet henvist til, er opfyldt for alle fem Væksthuse.

IV. SAMARBEJDE

	Mål 6

	Mindst 80 pct. af væksthusets samarbejdsparter er tilfredse eller meget tilfredse med samarbejdet.

	Målopfyldelse


	Målet opgøres på baggrund af et elektronisk spørgeskema, som i november 2009 udsendes af EBST til 50 samarbejdspartnere, der trækkes fra CRM-systemet den 1. november 2009.


Samarbejdspartneres tilfredshed med samarbejdet med Væksthuset 
(mål 6)
	Væksthus
	I meget høj grad
	I høj grad
	I nogen grad 
	I ringe grad
	Slet ikke
	Tilfredshed, 

pct.
	Opnåede point*

	Hovedstadsregionen
	25
	42
	25
	4
	4
	67
	2,78

	Midtjylland
	42
	39
	18
	0
	0
	82
	5

	Nordjylland
	48
	44
	7
	0
	0
	93
	5

	Sjælland
	23
	31
	38
	8
	0
	54
	0,63

	Syddanmark
	36
	36
	18
	5
	5
	73
	3,7

	I alt
	36
	39
	21
	3
	2
	74
	 


 Anm.: Tilfredsheden blandt de samarbejdspartnere, som Væksthusene har registreret i CRM-systemet, og som de har henvist virksomheder og iværk​sættere til i 2009, er målt på baggrund af en spørgeskemaundersøgelse. Spørgeskemaet blev udsendt til 250 tilfældigt udvalgte blandt de registrerede private og ”semiprivate” rådgivere (50 rådgivere for hvert Væksthus). Af de 250 udsendte skemaer, svarede lidt over 50 pct. på spørgeskemaet. Blandt de øvrige svarede en del, at de ikke havde fungeret som rådgivere i perioden.
* 5 point er maksimum

Der har generelt været tilfredshed med samarbejdet mellem Væksthusene og deres samarbejdspartnere – herunder de rådgivere, som Væksthusene henviser deres kunder til. Kun 5 pct. af samarbejdspartnerne er ”slet ikke” eller kun i ”ringe grad” tilfredse med samarbejdet.

Målopgørelsen baserer sig på summen af dem, der har svaret, at samarbejdet var tilfredsstillende i henholdsvis ”høj” og ”meget høj” grad. To Væksthuse – Midt- og Nordjylland – har opfyldt dette skrappe mål. Tilfredsheden er allerhøjst i Nordjylland, hvor den er på over 90 pct. 

Medtages samarbejdspartnere som er nogenlunde tilfredse – bliver tilfredsgraden meget høj for alle Væksthuse – mellem 91 pct. og 100 pct.

Samarbejdspartnerne er generelt tilfredse med samarbejdet med de fem Væksthuse – og i særdeleshed med Væksthusene i Nordjylland og Midtjylland. De to Væksthuse opnår maksimum point.
V. AKTIVITETER

	Mål 7

	Væksthus [x] har mindst [X - 80 % af antal vejledninger] deltagere til sine regionale arrangementer i uge 47. 

	Målopfyldelse


	Målet opgøres som antallet af tilmeldte deltagere til regionale uge 47-arrangementer, som væksthuset er medarrangør af. Væksthuset opgør og indsender tilmeldingslisterne til EBST pr. 30. november 2009. 


Antallet af deltagere i Væksthusenes arrangementer i uge 47 (mål 7)


	Væksthus
	Mål
	Deltagere i arrangementer
	Opnåede point*

	Hovedstadsregionen
	481
	793
	5

	Midtjylland
	362
	1282
	5

	Nordjylland
	170
	280
	5

	Sjælland
	238
	489
	5

	Syddanmark
	349
	678
	5

	I alt
	1600
	3522
	 


* 5 point er maksimum

Succesen fra Global Entrepreneurship Week (uge 47) 2008 blev gentaget i 2009. Der blev således gennemført en lang række aktiviteter med mange deltagere i alle regioner. Målet var at nå 1.600 deltagere, men det faktiske antal blev 3.522 – det vil sige mere end det dobbelte. Deltageraktiviteten var særligt stor i Midtjylland.
Målet for antallet af deltagere til de regionale arrangementer i uge 47 er opfyldt for alle fem Væksthuse.

VI. EFFEKTMÅL

	Mål 8

	Beskæftigelsen i vejledte virksomheder stiger med det samme antal job i perioden 3. kvartal 2008 til 3. kvartal 2009, som i perioden 3. kvartal 2007 til 3. kvartal 2008.

	Målopgørelse


	Målet opgøres af EBST på grundlag af de virksomheder, der er tilmeldt brugerevaluering i 2008. 
Hvis de vejledte virksomheder ikke længere er i drift i 3. kvartal 2009, indgår de ikke i opgørelsen.


Virksomhedernes vækst i antal årsværk (mål 8)
	Væksthus
	Mål

(job skabt i VH-kundernes virksomheder 
2007-2008)
	Skabte job i 
VH-kundernes virksomheder 
2008-2009
	Opnåede point*

	Hovedstadsregionen
	306
	-154
	0

	Midtjylland
	538
	-480
	0

	Nordjylland
	306
	-527
	0

	Sjælland
	154
	-133
	0

	Syddanmark
	261
	-276
	0

	Danmark
	1565
	-1.570
	


Anm. Kun virksomheder med under 250 ansatte indgår i opgørelsen.
* 10 point er maksimum 

Perioden fra 4. kvartal 2008 til 3. kvartal 2009 har været præget af den økonomiske krise og et stort fald i antallet af beskæftigede – således også i VH-kundernes virksomheder. Overordnet set har effekten af vækstforløbene således ikke kunnet opveje krisens betydning, idet der samlet set er sket et fald. 

Udviklingen er ikke den samme i de fem regioner – og den kan analyseres i absolutte tal og procentuelt. I absolutte tal er det største fald i beskæftigelsen sket blandt Væksthus Nordjyllands kunder, og det mindste fald er sket i Væksthus Sjællands kunder.

Betragtes udviklingen forholdsmæssigt er der sket et fald på 10,8 pct. i Væksthus Syddanmarks kunder. Mens det mindste fald – 6,3 pct. – er sket blandt VH-kunder i Midtjylland. Beskæftigelsen er samlet set faldet med 8,2 pct. i alle VH-kunders virksomheder.
I samme periode er beskæftigelsen i virksomheder i den private sektor i Danmark faldet med 8,5 pct. Sammenlignet med andre danske private virksomheder er faldet således mindre.

Målet for antallet af skabte job er ikke opfyldt for nogen af Væksthusene.

	Mål 9

	Væksten i omsætningen hos vejledte virksomheder er mindst 20 procentpoint højere end hos øvrige virksomheder i regionen i perioden 3. kvartal 2008 til 3. kvartal 2009.

	Målopgørelse

	EBST foretager opgørelsen. Virksomheder, der er tilmeldt brugerevaluering i 2008, måles på deres vækst i perioden 3. kvartal 2008 til 3. kvartal 2009 i forhold til væksten for øvrige virksomheder i regionen med under 100 ansatte. 
Hvis de vejledte virksomheder ikke længere er i drift i 3. kvartal 2009, indgår de ikke i opgørelsen.


Virksomhedernes vækst i omsætning (mål 9)
	Væksthus
	Vejledte
	Kontrolgruppe
	Forskel i pct.point
	Opnåede point

	Hovedstadsregionen
	-12,0
	-18,0
	6,1
	3,03

	Midtjylland
	-6,4
	-20,9
	14,5
	7,26

	Nordjylland
	-23,4
	-22,8
	-0,6
	0,00

	Sjælland
	-18,7
	-23,1
	4,4
	2,21

	Syddanmark
	-25,7
	-21,4
	-4,3
	0,00

	Danmark
	-15,6
	-20,7
	5,2
	 


 Anm.: Der indgår kun virksomheder, der har mere end 70.000 kr. i omsætning og under 250 ansatte i 2008.

* 10 point er maksimum

Den gennemsnitlige vækstrate i omsætningen i VH-kundernes virksomheder er faldet mindre end den er i virksomhederne i kontrolgruppen. Der er dog store forskelle imellem regionerne. Således har VH-kunderne i Midtjylland klaret sig væsentligt bedre end VH-kunderne i Syddanmark.
Væksthusenes kunder har samlet set klaret sig bedre end andre danske private virksomheder, når der måles på væksten i omsætning fra 2008-2009.
Målet for den gennemsnitlige vækst i virksomhedernes omsætning er opfyldt for 3 ud af 5 Væksthuse.
	Mål 10

	Eksporten i vejledte virksomheder stiger med mindst 20 procent i perioden 3. kvartal 2008 til 3. kvartal 2009.

	Målopgørelse

	EBST foretager opgørelsen. Virksomheder, der er tilmeldt brugerevaluering i 2008, måles på deres vækst i perioden 3. kvartal 2008 til 3. kvartal 2009.

Hvis de vejledte virksomheder ikke længere er i drift i 3. kvartal 2009, indgår de ikke i opgørelsen.


VH-kundernes vækst i eksport (mål 10)
	Væksthus
	VH-kunder
	Opnåede point

	Hovedstadsregionen
	11,3
	7,08

	Midtjylland
	27,7
	10,00

	Nordjylland
	17,3
	9,11

	Sjælland
	226,2
	10,00

	Syddanmark
	90,2
	10,00

	Danmark
	46,3
	 


 Anm.: Kun 592 virksomheder, som havde over 70.000 kr. i omsætning, under 250 ansatte og en eksport > 0 i 2008, indgår i beregningen – og der er stor spredning mellem regionerne, idet der kun indgår 44 virksomheder fra Sjælland, mens der er 200 fra Midtjylland.
* 10 point er maksimum

De VH-kunder, der har haft eksport i 2008 og 2009, har trods krisen opnået en stor vækst i eksporten. Bag beregningen ligger dog nogle få virksomheder med meget store stigninger, som hæver gennemsnittet betydeligt. Det gælder især i regioner, hvor kun få virksomheder indgår i beregningen. Det betyder, at der samlet set er sket et fald i den samlede eksport i VH-kundernes virksomheder på 31 pct. Faldet er dog mindre end faldet i eksporten i de øvrige virksomheder i Danmark, som er på 37 pct.
VH-kunderne har således klaret sig bedre end gennemsnittet af danske private virksomheder.

Målet er opfyldt, hvis udviklingen er på 20 pct. eller derover. Det er delvist opfyldt, hvis udviklingen i VH-kundernes eksport er faldet med indtil 10 pct.
De eksporterende VH-kunder, har gennemsnitligt opnået positiv stigning i eksporten i 2009. I tre regioner er målet opfyldt 100 pct. – mens to Væksthuse opnår lidt færre point.
	Mål 11
	Andelen af gazeller i regionen er vokset med mindst 1 procentpoint i forhold til året før.

	Målopgørelse

	EBST foretager opgørelsen. Gazeller er virksomheder, der er etableret i 2006 – 2009, som har mindst 5 ansatte i 2006 og en vækst på mindst 72,8 pct. fra 2006 – 2009 i beskæftigelse. 


Udviklingen i andelen af gazeller (opgjort i antal årsværk) (mål 11)
	Væksthus
	Gazeller 2008
	Gazeller 2009
	2008-2009 pct.point
	Opnåede point*

	Hovedstadsregionen
	12,7
	9,8
	-2,9
	0

	Midtjylland
	10,3
	7,9
	-2,4
	0

	Nordjylland
	9,5
	5,8
	-3,8
	0

	Sjælland
	8,0
	7,7
	-0,3
	5,82

	Syddanmark
	11,9
	6,5
	-5,4
	0

	Danmark
	11,0
	7,9
	-3,1
	 


Anm.: Denne opgørelse af gazeller gennemføres på grundlag af rullende kvartaler og ud fra startdatoer. Men da der startes flest virksomheder i 1. halvår (særligt januar og juni), har det betydning for niveauet. Tallene kan derfor ikke direkte sammenlignes med andre opgørelser af gazeller. 
* 10 point er maksimum

Udviklingen i antallet af vækstiværksættere er også præget af den økonomiske krise. Der er således sket et fald i alle regioner. Tilbagegangen var mindst i Region Sjælland, hvor faldet lå indenfor det opstillede målspænd. Målspændet havde en undergrænse på et fald på 2 procentpoint og fuld score ved en stigning i andelen af vækstiværksættere på 1 procentpoint.
Målet er ikke opfyldt for nogen af Væksthusene. Men det lille fald i region Sjælland betød et næsten uændret antal gazeller og dermed point til Væksthuset.  
